
 

 
 

 
Date: Feb 03, 2026 

 
To, 

The Manager, 

National Stock Exchange of India Limited 

Exchange Plaza, C‐1, Block – G, 

Bandra Kurla Complex, 

Bandra (E), Mumbai – 400 051 

Dear Sir/ Ma’am, 

 
Subject: Announcement under Regulation 30 (LODR)‐Press Release / Media Release. 

 
Ref: TAC Infosec Limited (SYMBOL/ISIN: TAC/ INE0SOY01013) 

 
Pursuant  to  the provisions of Regulation 30 of  (Listing Obligations  and Disclosure Requirements) Regulations,  2015, we are 

pleased to enclose herewith the Press Release titled‐ “TAC Security Breaks Records by Adding Over 600 Clients in Just One 

Month in January” 

 
Kindly take the same on your record and oblige us. 

Thanking you, 

Yours faithfully, 

 
For, TAC Infosec Limited 

 
 

Chinmay Tikendrakumar Chokshi  

Company Secretary 

FCS: 13425 
 

 

 

 

 

 

 



 

 

TAC Security Breaks Records by Adding Over 600 
Clients in Just One Month in January 

 
TAC InfoSec Limited record client add signals scale‐up execution—expanding into SOC 2 via Socify and 

Smart Contract Audits via CyberScope. 

New York (U.S.)/MUMBAI (India) – 03, February 2026, TAC InfoSec Limited (NSE: TAC) knows as TAC 
Security, 5th Largest Vulnerability Management Company Globally and one of the fastest‐scaling names 
in  global  cybersecurity,  added  more  than  600  clients  in  January  alone,  a  one‐month  surge  that 
underscores  how  quickly  the  market  is  consolidating  around  platforms  that  can  deliver  security 
outcomes, audit readiness, and continuous risk visibility—at enterprise speed. 

January’s 600+ client adds underline TAC InfoSec Limited’s scale‐up execution, with growth driven by ESOF 
(AppSec  &  Vulnerability Management)  and  expanded  by  Socify  (SOC  2)  and  CyberScope’s  Cyberscan 
(Smart Contract Audits), strengthening the company’s product‐led growth story globally. 

The company attributed the jump to accelerating demand across three high‐growth pillars: ESOF, TAC 
Security’s  enterprise  platform  for  application  security  and  vulnerability management;  Cyberscan,  the 
smart contract audit offering  from TAC Security’s Web3 security company CyberScope; and Socify,  its 
recently launched SOC 2 compliance platform, designed to help fast‐growing organizations operationalize 
compliance as a system, not a scramble. 

The January spike is the latest data point in what TAC Security describes as a sustained scale‐up curve. 
The company has set a target of adding 10,000 clients by March 2026, and says it has already added nearly 
8,000  clients  ended  Dec  2025  since  April  2024—a  pace  that  places  it  in  rare  territory  for  security 
companies operating across multiple categories. 

Trishneet  Arora,  Founder &  CEO  of  TAC  Security,  said:  “We  are  blessed  to 
achieve what we say. We are a few steps away to achieve our 2026 target.” 

TAC Security emerged as 5th largest player in its category by client count, serving customers across 100+ 
countries—a scale  it attributes  to  its product‐led platforms ESOF, CyberScope’s Cyberscan, and Socify, 
which are designed for rapid global onboarding and enterprise‐grade delivery. 

Three Engines, One Narrative: Security + Compliance at Scale 



 

 

TAC Security  is positioning  the moment as more  than a sales milestone: a  signal of where enterprise 
security spending is heading. 

 ESOF  continues  to  drive  adoption  among  organizations  seeking  consolidated  vulnerability 
management and application security with measurable risk reduction. 

 CyberScope’s Cyberscan is benefiting from rising demand for Web3 risk assurance, as protocols 
and enterprises increasingly treat smart contract security as board‐level infrastructure. 

 Socify  expands  TAC  Security’s  reach  into  the  booming  compliance  automation  arena—where 
teams  want  speed‐to‐audit  and  evidence  workflows  that  keep  up  with  product  cycles  and 
customer requirements. 

In a separate development, CyberScope has filed an F‐1 registration statement in the U.S. as it preparing 
to go public—an effort the company says is aimed at making CyberScope the first publicly listed Web3 
security company.  

A Bigger Bet: TAC Security’s 2030 Vision 

At its AGM, TAC Security also outlined a bold 2030 vision—framing its ambition as category leadership 
across  vulnerability management,  application  security, Web3  security,  and  compliance.  The  roadmap 
emphasizes  product‐led  scale  through  ESOF,  Cyberscan,  and  Socify,  alongside  deeper  investment  in 
automation, AI, and global expansion. 

 
About TAC Security (TAC InfoSec Limited) – Symbol ‐ NSE: TAC 

TAC  Security,  a  leading  public  listed  global  cybersecurity  company  specializing  in  vulnerability 
management,  today  serves  clients  across  100  countries  and  has  emerged  as  world’s  5th  largest 
vulnerability management companies. 
 
TAC Security’s flagship product, ESOF (Enterprise Security in One Framework), excels in cyber scoring, 
cyber risk quantification, and  leveraging advanced AI  for vulnerability assessment and penetration 
testing. 

TAC Security holds prestigious accreditations like CREST & ISO 27001, and partners with tech giants 
such as Google, Microsoft, and Meta  for CASA  (Cloud Application Security Assessment).  Serving  a 
diverse global clientele, TAC Security is committed to innovation and excellence in cybersecurity for 
Fortune 500, startups and Governments Globally. 

https://tacsecurity.com 
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