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With market inflation in the
smartphone segment
worsening, smartphone fin-
ancing such as NBFC, credit/
debit card, EMI-based pur-
chases are catching up with
one-time payments by
customers.

Smartphone financing will
account for 42 per cent of
total smartphone sales in In-
dia in 2026, up from 35 per
cent in 2025, as per Counter-
point Research. 

Rising smartphone prices,
attractive no-cost EMI
schemes and increasing con-
sumer preference for a�ord-
able monthly payments are
expected to drive up this
trend further.

“India’s smartphone mar-
ket has remained under pres-
sure in the first half of the
year due to rising memory
prices, and this trend is ex-
pected to intensify further.
Against this backdrop,
smartphone financing is
gaining ground as a primary

purchase mechanism,” said
Tarun Pathak, Research Dir-
ector at Counterpoint
Research.

Among financed smart-
phone sales overall, around
67 per cent of units are being
financed by NBFCs. 

FESTIVE SALES

In tier-2 and tier-3 cities,
NBFCs can also help many
new-to-credit customers
looking for financing op-
tions. The research firm ex-
pects the coming festive sea-
son to be driven by these
options, along with upfront
discounts.

Further, Techarc also es-

timated such forms of smart-
phone purchases to trickle
down from premium phone
categories to lower tiers if
prices continue to increase.

“The financing is primar-
ily in premium, smartphones
sold above ₹30,000. We don’t
see it yet in the lower tiers,
but the way prices are chan-
ging, this could happen espe-
cially during festive win-
dow,” said Faisal Kawoosa,
Chief Analyst at Techarc.

SAMSUNG LEADS

Within the smartphone fin-
ancing vertical, Samsung
leads the market in terms of
smartphone units sold

through financing across
most of its models.

“Mainline retail-heavy
brands, such as Samsung,
Vivo and OPPO, enjoy higher
financing penetration, as
mainline channels hold a dis-
tinct advantage of person-to-
person interaction, and con-
sumers often find it di�cult
to understand schemes on
their own,” said Prachir
Singh, Senior Analyst, Coun-
terpoint Research.

Currently, Samsung and
Apple have been primarily
seeing sales through finan-
cing and remain the top
brands in this segment, as
per Kawoosa. 

On the NBFC side, Bajaj
Finance is the leading brand,
followed by TVS Credit. 

With premium and mid-
premium brands already
leaning heavily on long-ten-
ure EMIs to drive sales, the
trend toward premiumisa-
tion is likely to gather further
pace, supported by financing
structures that make higher-
value devices more access-
ible to a broader base of
buyers.

EMI smartphone buys on par
with single payments in India
MORE INSTALMENTS. Industry expects rising memory chip prices to intensify trend

Vallari Sanzgiri
Mumbai

PREMIUM PURCHASES. Currently, Samsung and Apple have
been seeing the most sales through financing 
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Modi to visit Indonesia,
Australia, New Zealand 

New Delhi: Prime Minister
Narendra Modi will embark on
a six-day, three-nation visit to
Indonesia, Australia and New
Zealand from July 6-11 for
bilateral talks with the top
leadership in the three
countries, besides participating
in business outreach events
and interacting with the 
Indian diaspora, the Ministry 
of External A�airs said on
Friday. OUR BUREAU

Studds Accessories is invest-
ing ₹150 crore in a new man-
ufacturing facility as it bets
on premium motorcycle
riders, rider accessories and
growing export demand to
drive its next phase of
growth.

The company expects
turnover to approach ₹750
crore in FY27, implying
growth of 16-18 per cent. 

The investment, equival-
ent to nearly 24 per cent of
annual revenue, comes as
Studds targets premium hel-
mets, riding gear and inter-
national markets while posi-
tioning itself for a
₹1,000-crore revenue mile-
stone over the next few
years.

While the company has
not provided a formal FY30
target, Managing Director
Siddharth Bhushan Khurana

indicated that crossing the
₹1,000-crore revenue mark
is “on the horizon”, suppor-
ted by premiumisation, ex-
ports and growing demand
for rider accessories.

Exports, currently grow-
ing at more than 30 per cent
annually, have emerged as a
key growth engine. Studds
recently established a subsi-
diary for SMK in Italy and is
targeting key European mar-
kets including, France, Ger-
many, the UK, through a
dealer-direct strategy aimed
at strengthening market
penetration.

For Studds, the opportun-
ity extends beyond simply
selling more helmets. The
₹150-crore investment will
be deployed across a new
five-acre facility in Faridabad
and is being executed in two
phases. 

COMMUTER MARKET 

According to Khurana, the
premium segment is grow-

ing significantly faster than
the mass commuter market
as riders increasingly priorit-
ise safety, comfort and over-
all riding experience.

“The premium customer
is buying not only helmets
but also jackets, gloves and
other accessories. That’s
where a large part of the fu-
ture growth opportunity
lies,” he told businessline.

Perhaps the biggest shift
underway in the industry is
the move beyond helmets. As
motorcycle touring gains

popularity and organised rid-
ing communities expand,
manufacturers are increas-
ingly seeking a larger share of
rider spending across mul-
tiple product categories.

Studds is expanding into
top boxes, side panniers,
touring luggage and rider
communication systems,
products that are becoming
integral to the premium rid-
ing ecosystem. Alongside
premiumisation, exports are
becoming a major pillar of
Studds’ growth strategy.

The company is currently
growing exports at more
than 30 per cent annually
and recently established a
subsidiary in Italy to
strengthen its presence
across Europe. Studds is tar-
geting key riding markets in-
cluding Italy, Spain, France,
Germany, the United King-
dom, Poland and Turkey,
where demand for premium
certified helmets remains
strong.

Amit Vijay Mohile
Mumbai

Siddharth Bhushan Khurana,
Managing Director 

Studds bets ₹150 crore on premium riding
boom as accessories, exports fuel growth

India’s battery recycling in-
dustry is entering what could
be its biggest funding cycle
yet, with industry estimates
based on brokerage reports,
thematic clean-tech analyses
and renewable energy con-
sultancy projections re-
viewed by businessline sug-
gesting the sector could
attract another $350-500
million (₹2,900-4,150 crore)
in institutional capital over
the next two to three years.

The latest signal came on
Thursday when Gurugram-
based BatX Energies raised
an $11 million (₹105 crore)
Series A round led by IvyCap
Ventures.

IvyCap invested $8.4 mil-
lion (₹80 crore), taking
BatX’s cumulative equity
funding to nearly $16
million.

The round follows an es-
timated $180-195 million
(₹1,500-1,620 crore) already
invested by venture capital
and private equity firms in
India’s organised battery re-
cycling sector. 

While organised recyclers
have collectively raised only
about ₹1,500 crore in equity,
announced expansion plans
by leading players already ex-
ceed ₹12,000 crore, with
much of the gap expected to
be financed through debt,
structured finance and pro-
ject funding. 

The industry is now mov-
ing beyond venture-backed
technology development to-
wards infrastructure-style
capital.

Vikram Gupta, Founder
and Managing Partner of Ivy-
Cap Ventures, said the in-
vestment was driven by In-
dia’s need to secure domestic
supplies of critical battery
materials rather than by
waste-management
economics.

The investment also re-
flects IvyCap’s broader shift
towards deep-tech manufac-
turing. 

Managing more than $650
million (about ₹6,190 crore),
the fund has expanded bey-
ond consumer internet into
semiconductors, aerospace,
industrial hardware, electric
mobility and advanced
manufacturing.

Gupta said BatX’s integ-
rated model di�erentiates it
from conventional recyclers.
Instead of producing only
black mass, the company re-
covers battery-grade lith-
ium, nickel and cobalt for re-
use in battery
manufacturing.

He believes battery recyc-
ling is approaching the same
inflection point battery man-
ufacturing witnessed a dec-
ade ago. 

While the domestic recyc-
ling market could reach

around $3 billion by 2030 as
EV batteries begin reaching
end-of-life, Gupta estimates
the longer-term opportunity
could eventually grow into a
$10-12 billion industry.

LARGE INVESTMENTS 

Earlier, investors questioned
whether recyclers would re-
ceive enough used batteries
to justify large investments. 

That uncertainty is easing
as companies increasingly
secure long-term supply
partnerships with
automakers.

BatX has tied up with Vin-
Fast India for battery recyc-
ling and material recovery,
JSW MG Motor India for
second-life battery applica-
tions and LW3 for block-
chain-enabled battery trace-
ability and extended
producer responsibility
(EPR) compliance.

Across the industry, com-
panies including Attero, Lo-
hum and RecycleKaro have
signed similar partnerships
with Tata Motors, Hyundai,
Hero MotoCorp, Bajaj Auto,
Mercedes-Benz Energy and
Ather Energy.

These agreements convert
future battery waste into
contracted industrial feed-
stock, improving long-term
capacity utilisation.

India’s Battery Waste
Management Rules and Ex-
tended Producer Responsib-
ility framework are gradually
shifting battery collection
from the informal sector to
organised recyclers. As re-
covery targets tighten, auto-
makers will depend compan-
ies to meet compliance
requirements.

Amit Vijay Mohile
Mumbai

Vikram Gupta, Founder and
Managing Partner 

BatX’s $11 m Series A hints at
battery recycling funding wave

BikeWo to acquire 51%
stake in PositiEV Mobility

Hyderabad: BikeWo Green Tech
has signed a memorandum of
understanding (MoU) to
acquire a 51 per cent stake in
PositiEV Mobility Pvt Ltd to
build an integrated electric
mobility ecosystem. The
acquisition is aimed at
combining BikeWo’s ambitions
with PositiEV’s expertise in EV
distribution, leasing and
infrastructure. OUR BUREAU

The Covid-19 pandemic
made Zoom synonymous
with remote work and video
conferencing, but as the mar-
ket has evolved to hybrid
models and AI-infused work-
flows, the US-based com-
pany has gone from a com-
munications tool to an
integrated platform for
businesses.

In an interview, Velchamy
Sankarlingam, President of
Product and Engineering,
Zoom, said that with the
power of AI, Zoom is not just
facilitating meetings and
calls but helping enterprises
use them for business
processes. 

“We launched ZoomMate
with the goal to evolve from
conversations to comple-
tion. The vision is that meet-
ings, calls and customer in-
teractions become the
starting point for business
actions rather than stan-
dalone conversations,” he
said. 

India is among Zoom’s
most important markets
globally, with increasing di-
gital adoption, both from

consumers and enterprises,
aiding growth, he said.

DEMAND DRIVER

A particular demand driver
in India is Zoom Phones, the
company’s cloud-based
phone systems for enter-
prise, with multiple do-
mestic and multinational
customers using the
product. 

Zoom Phone is currently
active across six telecom
circles in key metros and the
company is in the process of
expanding into three more
regions.

Zoom also has a full organ-
isation footprint in India.S-
ankarlingam mentioned that
the company is continuing to
hire dynamically, with roles
like AI/ML engineers and
forward deployment engin-

eers in particular demand.
On tokenisation, he be-

lieves that like any new tech-
nology, AI will have some
turbulence initially with the
current challenges being
token costs but expects the
productivity gains to o�set
costs in the long term. 

“Internally, we have seen
good improvement not just
in the product development
but across sales and other
teams. The development
cycles have particularly in-
creased for new products
built from scratch as against
existing products where
there is a need for legacy sys-
tems,” he said.

HYBRID WORKSPACES

As for new hybrid work-
spaces, Sankarlingam be-
lieves that meetings have
gone from fully online or
fully offline to a combination
of both. “The demand now
comes from building tools
that can integrate both well.
Our tools now allow the use
of multiple cameras to create
individual participant views
inside conference rooms
while AI-generated summar-
ies can attribute comments
to specific participants,” he
added. 

Rohan Das
Chennai

Zoom expands into business
solutions with AI-driven tools

Velchamy Sankarlingam,
President of Product and
Engineering, Zoom BIJOY GHOSH 

Adani Enterprises Ltd (AEL)
on Friday closed its qualified
institutional placement
(QIP) after upsizing the is-
sue to ₹15,000 crore from
the initially planned ₹10,000
crore, following robust in-
vestor demand of around
₹38,000 crore, or 3.8 times
the base issue size.

The flagship Adani Group
company’s QIP, which
opened on July 2, was priced
at ₹2,883 per equity share, a 5
per cent discount to the
SEBI-prescribed floor price
of ₹3,034.68 and about 9.3
per cent lower than the July 2
closing price of ₹3,177.50.
The stock ended 1.07 per
cent higher at ₹3,212.20 on
Friday. It is believed that the
strong institutional re-
sponse saw participation
from several marquee do-
mestic and global investors,
including Capital Group,
BlackRock, Blackstone,
HDFC Mutual Fund, ICICI
Mutual Fund, Kotak Mutual
Fund, , making it one of the
strongest QIP subscriptions
in recent years.

The proceeds will primar-
ily be used to accelerate cap-
ital expenditure across Adani
Enterprises’ incubation
businesses. As disclosed in
the preliminary placement
document, the company
plans to deploy part of the
funds towards setting up a
polyvinyl chloride (PVC)
plant, paying the concession
fee for the Chennai Outer
Ring Road (CORR) project,
repaying or prepaying bor-
rowings at the company and
subsidiaries.

Adani QIP raises
₹15,000 cr, draws
3.8x subscription 
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XÚ m NêL ¿§ j Õû\  Aû U f N Ú Uô]  Y u² 
AWÑ   G§ o l× ùR¬ ® j Õ s [ô o. "ùTôß l× 
BÞ S Ú dÏ ùTôß l× úY i PôUô' G]  
AY o úL s® GÝ l © Ù s [ô o. 

CÕ Ï± jÕ AY o "G d v' R[ j § p ùY° 
« hP T§Ü :  

UÕûW ûYûL B tû\  VôÚ m ºW û U d 
Lô ® h Pô p, BÞ S o Uô° û LúV L[ ª \  e 
Ï m G uß Rª ZL BÞ S o B o.®. B o ú X L o 
úT£Ùs[ôo. CRû]j ùRôPokÕ UÕûW 
UôY hP B h£ V o, LôY p Õû\  Bû Q 
V o, UÕûW UôS L Wô h£ Bû Q V o U t ß m 
UôY hP A§ Lô ¬ L Þ P u B n Ü d á hP j 
û R Ù m SP j § Ù s [ô o. "ùTôß l× BÞ S 
Ú dÏ ùTôß l× CÚ dL úY i PôUô? G uß 
Rª r Sô hÓ U d L s úL s® GÝ l × m T¥ AY 
WÕ ùNV p Tô Ó L s Aû U k Õ s [] .

Ø m ù Uô ̄  d ùLô sûL Gà m ùTV ¬ p 
¶ k§ §¦ l×, T h¥ V # ]  m,  © t T Ó j R l 
T hP NêL UôQ Y o L ° u L p ® û V f º o Ï 
û X d Ï m ÏX d L p ® Vô]  NSô R]  LÚ j § V 
û X d ùLô iP ×§V L p ® d ùLô s û LûV 
Rª ZL AWÑ H t \ ô p Rô u, JÚ e ¡ û Q kR L p 
® j § hP j § u ̧  r ̈ Û û Y « p E s[ ì. 3,284 
ú Lô¥ ¨§ûV YZ e Ï ú Yô m G uß U j §V 
AWÑ ùNô p# YÚ ¡ \ Õ. AW N û U l× N hP j 
Õ dÏ G§ WôL, á hPô h£ R j Õ Y jûR J¯ d 
Ï m úYû X « p U j §V AWÑ DÓ T hÓ YÚ ¡ 
\ Õ. BÞ S o CÕ Ï± jÕ úTÑ YôWô?

Rª ZL ¿ o BRô W Uô]  Lô®¬ B t û \  j 
RÓ jÕ ¨ß j§, SUÕ E¬ û UûV T± d Ï m 
Yû L « p úU d ú L Rô h ¥ p AûQ L hÓ ú Yô m 
G uß L o Sô PL AWÑ ùNô p# YÚ ¡ \ Õ. Rª 
Z L jûR Tôû X Y ]  Uô d Ï m C j § h P jûR 
G§ o jÕ BÞ S o Yô n §\  l TôWô?

LP kR _ þûX 1} B m úR§ Rô u § p # « p 
U j §V E s Õû\  Aû U f N o Aª j ̀ ôûY 
BÞ S o B o ú X L o N k § j Rô o. A l ú TôÕ Rª r 
Sô h ¥ u SX u L s Ï±jÕ E s Õû\  Aû U f 
N ¬ P m Hú R à m úLô¬ dûL ûY j RôWô? A p 
XÕ AW N û U l × f N hP j Õ dÏ ®ú Wô R UôL 
ùNV p TP úY i Ó m G]  Bú Xô Nû]  ùT tß 
Y k RôWô G uß úL s® GÝ ¡ \ Õ.

Rª r Sô h ¥ p ×§V AWÑ Aû U k Õ s [Õ. 
U d L [ô p úR o k ù R Ó d L l T h Ó s[ BÞ û U 
Ù s[ ×§V ØR p Y o ú_ ôN l ®_  n, Rª r Sô h 
¥ u E¬ û U L û [ l TôÕ Lô jÕ YÚ ¡ \ ô o. Rª 
Z L j § u  Cû \  Vô iûU,  ¨ o Yô L j Õ d Ï s 
BÞ S o Rû X « Ó YûR U d L s H t ß d ù Lô s[ 
Uô hPô o L s" G ]  j ùR¬ ® j Õ s [ô o Y u² 
AWÑ.

ùNuû] RûXûUf ùNVXLj§p ØRpYo N.ú_ôNl ®_nûV ùYs°d¡ZûU 
Nk§jÕl úT£V Rªr úR£V UdLs Øu]¦ RûXYÚm, CXeûL UdL[ûY Eßl©]ÚUô] 

Lú_k§WÏUôo ùTôu]mTXm. EPu NêL¿§j Õû\ AûUfNo Yu² AWÑ.

Nk§l×...

Aû U f N o Y u² AWÑ úL s®

BÞ S Ú dÏ  
CP Õ Nô ¬ L s L i P ]  m

 ù N uû] , _ þûX 3: AW £ V p NôN ]  j Õ dÏ 
G§ WôL BÞ S o ùNV p T Ó ¡ \ ô o G uß CP 
Õ Nô¬ L h£ L s L i P ]  m ùR¬ ® j Õ s [] .

ù T. N i Ø L m (Uô o d £ v h):  U j § V   Tô 
_ L AWÑ ¨V ª jR BÞ S o L s, U d L [ô p 
úR o k ù R Ó d L l T hP Uô¨X AW Ñ L Þ dÏ 
Cû Q VôL úTô h¥ A§ LôW ûUV Uô L Ü m 
á hPô h £ dÏ ®ú Wô R Uô L Ü m ùNV p T Ó ¡\  
úYû X û VúV Rª ZL BÞ S o B o. ®. B o ú X 
L Ú m ùRôP e ¡ « Ú d ¡ \ ô o G u TûR UÕûW 
B n Ü d á h P Ø m, ûYûL Bß ºW û U l × T t 
±V AY WÕ LÚ j Õ m ùY° l T Ó j § Ù s [Õ. 
BÞ S ¬ u UÕûW B n Ü d á hP m, AY ¬ u 
N o f û N d Ï ¬V EûW L i P ]  j Õ d Ï ¬ VÕ.

Ø. Å W Tô i ¥ V u (C k §V L m ë ² v h):   
B n Ü d á hP j § p AW Ñ j § hP e L s AU Xô d 
L m T t± U hÓ m A p Xô U p, N hP m JÝ eÏ, 
úTôû R l ùTôÚ s J¯ l×, ùTôÕ ÑLô Rô W m, 
¿ o ̈  û X L s TWô U ¬ l× Ï± j Õ m BÞSo B nÜ 
úU t ù Lô i Ó s [ô o. BÞ S o B o. ®. B o ú X L 
¬ u C kR SP Y ¥ dûL AW N û U l × f N hP A§ 
Lô W jûR Á±V ùN V Xô Ï m.
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��� ��������� ����� ����� ������ �“�����”�� �������� ����� �������� ���������� (“AGM”), ����� ����� ����
����������������������������� ������������������������ (“VC”) ��������������������������� (“OAVM”) 
���� ����������� ������ ���������� ������� ���������� �������� �������������� �������� (MCA),� �����
�����������������������������������������������������������������������������������(SEBI)����������
��������� ���������� ������� ��������� ��� ������������ ���� ����������� ����� ����������� ���
������������������������������������������������������������������������������������
��������������������������������������

� ������� ������������ ������ 2025–26� ����������� ����� �������� ����������� (AGM) �������� ����
��������(Annual Report)�����������������������(Company/RTA/ DPs) �������������������������������������
������ ������������� ����� ����� ���������� ����������� (Dematerialized)� ����� ������� ���������
�������������������������������������������������������������������������������������(Depository 
Participants)� ���� ���������� ������������ ���� �������� ��������������������� ����� ���������� ������ 
(Physical) �������������� ����������� ������������������ ����� ������������������� ������� �����
���� �������������� (Registrar and Share Transfer Agent – RTA) Cameo Corporate Services Ltd-�� investor@cameoindia.com 
���� ������� ������� ����� �������� ��������������������� 2025–26� ����������� ����� AGM� �������
��� ���������������������������https://www.intellectdesign.com/our-investors/���������������BSE Limited  
(https://www.bseindia.com/)� ���� National Stock Exchange of India Limited (https://www.nseindia.com/)� ��������
������������������NSDL-���https://www.evoting.nsdl.com�����������������������

���� �������� ������ �������������� ���� ������� �������������� AGM ������������������� ���������
�������������������������� (Electronic Voting – e-Voting)�����������������������������������������
���������� ���������� �������� ������������� (AGM)� ������ ��������� ����� �������� (Remote e-Voting) 
��������������������AGM� ����������������������������������� (e-Voting)����������������������
�������� ���� ��������� ����������� (Dematerialized)� ������� ������� (Physical)� ������ ������� ���������
���������������������������������������������������������������������������������������
����� ������� (Remote e-Voting)� ������ AGM� ������� ������ ���������� VC (Video Conferencing)� ���� AGM-��
������������������AGM-������������������������������������������������������������������
����������������������������������������(e-Voting) �������������������������������������

��� ������ ����� ������������� ������ ������� ������� ���� ������� ������������� 2025–26� �����������
���������������������������������(Weblink)������������������������

��� ���������������������������������(Board of Directors) ��������������������������������������������������
������������ (Face Value)������������� (Equity)� ������������������������������������ (Final Dividend) �����
������ ����� ��������� (Special Dividend),� ������� ������ ����� ���������������� ������ ���������� �������
������������������������������������ (Record Date)�����������������������������������������������
(AGM)� ����������� ������ ���������� ���� ��������� ����� ����� ��� ���� ����� ����� ������ ����������
���������������������(Electronic Mode)���������������������������������������������(Dematerialized 
Mode) ���������������������������������(Depositories)������������(Physical Mode)���������������������
RTA -�����������KYC����������������������������������������

��� ���� (Demat) ������������������������������������������������������������������������������
��������� ����� �������� ������ ���������� ���������� ������������ ���������� ���������������������
������� (Physical)������������������������������������������������������������� (Electronic Mode) 
����������������������������������������������������������������������� (Registrar and Share Transfer 
Agent – RTA)�������KYC�����������������������������������������

��� ����������������������������������������������(Bank Account Mandate)���������������������������
����������������������������������

a)� �����������(Dematerialized) ���������������������������������������������������(Depository Participant 
– DP) �������� ������������ ������ ����� (Demat)� ������ ������� ����� ���������� ����� �����
������������������������������������������

b)�� ������� (Physical) �������������������������������������������������������������� (Registrar and 
Share Transfer Agent – RTA) Cameo Corporate Services Ltd-���� ISR-1 ��������������������������������������������
���������������������������������������������������������������������investor@cameoindia.com 
��������������������������

c)�� ����������� �������� �������� �������� ���������� https://www.intellectdesign.com/our-investors/� ����
������������������(Download) ���������������

��� ���������� ������� ������ ������� ��������� ���������� ������ ����� (Income-tax Act, 2025 – IT Act 2025)� ���
��������� ��� ������ ������ ����� ���������� ��������� (Dividend), ����������� ������ ���������
�������������������������������������������������������������������������������������������
������(Tax Deducted at Source – TDS)������������������������������������TDS ������������ ��������IT Act 
������������������������������������������������������������������������������������������
���������������������������������� (Resident)�������������� IT Act 2025-������393-�� (Section 393)���������
������������������������(TDS) ���������������

�������������������������(PAN)������������������� 10%*���������������(GOI)������������

PAN������������������������PAN���������������� 20%���������������(GOI) �����������

� �������������������� (IT Act 2025)���������������������������� (PAN)������������������(Aadhaar)������������
������������������PAN-������������������������������������������������������ PAN�����������
���� ���������� (invalid / inoperative)� ��������� ������� ����� ������ ���� ������ ������� ��� ������ ������
��������������������������������������������� (TDS)��������������������������������������������
������������������������

�� �����������������������������������������������������������������������`������������������������
������������������� (TDS)����������������������Form 121�����������������������������������������
������ ������� ������������ ������������������ ��� ������ ����������� ������� ����������� �����������
���� (Nil)� ����������� ���������������������� ������ ���������� ������������������������������������
���������������������������Form 121 ����������������������������������� PAN��������������

� ������������� (Non-resident) ����������������������������������������������������������������������
������������������������������ (Withholding Tax) ���������������������� (Dividend) ������������������
���������������������������������(surcharge) ���������(cess) ������������������� (GOI) ��������������
������������������������������������ ����������� �������������������������������������������������
������������������������������������������������������� (Double Tax Avoidance Agreement – DTAA) �����
�������� �����Multilateral Instrument (MLI) ������� ��������� ����������� ����������������������������
���������� ������� ����� ��������� ���� DTAA/MLI� �������� ���� ������ ������� ������ ����������� ����
�������������������������������������������

�� ����� ������������������� ��������� PAN ������� ����� ���������������������������������������
��������������PAN����������������������������������������������������������������������

�� �����������������������������������������������������������������������������������������������
(TRC)����������������������������������������������������������

�� ��� ������ ������� ����� ������� �������� ���������� Form 41�� ��� ������ ���� ������ �������� ���������� 
https://www.incometax.gov.in/iec/ foportal �������������������

�� ������������������� (Permanent Establishment)���������������������������������������������� IT Act 
2025���������

�� ������� ������ ��������� ����������� ����������� ��������� ��� ������� ������� ������ ���������� ��������
������

�� ����������������������������������������������������DTAA������Multilateral Instrument (MLI)���������
��������������������������������������

�� ���������� IT Act 2025-���������������������������������������������������������������������
���������������������������������������������

 Foreign Institutional Investors (FII) / Foreign Portfolio Investors (FPI) ��������������������������������������������������������
(TDS) 20%� ����������������������������������������������DTAA (Double Tax Avoidance Agreement), MLI (Multilateral 
Instrument)�����������������������������������������������������������������������������������
����������������������������������������������������������������������DTAA/MLI�����������������

�� ������������������������� (Tax Credit)-���Form 168� ������Form 26AS�����������������������������������
����������������������������https://www.incometax.gov.in/iec/foportal����������������
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��������� ������������ ���������� ������������ ��������� ����� ���
��������������� ���� ������� ������������ ���� ������������ ����
������ ������������� ��� ���������� ��� ��������� �������� �������� 
������������������������������������������������������������������������������
������������������������������
����������������������������������������������������������������������������������
���� �� ��������� ����������� ���� ����� ����� ���� ������ ��� ���� ���������� ����� ���
������������������
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